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Ponto de Vista

Quanto vale seu 
nome?

PALAVRA DO PRESIDENTE

Roberto Arutim

Juliana de Carvalho Pimenta
Diretora Geral do IFSP campus Barretos

Os antigos sempre diziam que a única coisa que temos durante toda a vida é o 
nome. Com os novos tempos, com a incrível globalização e a rapidez com que a 
informática possibilita o acesso a todas as informações que buscamos, essa antiga 
frase está cada vez mais presente na atualidade. Um nome, tanto como pessoa físi-
ca ou jurídica, ainda é o maior bem que se tem.

É através do nome, que sempre somos avaliados, quer na compra como na venda. 
Para tanto, o comércio em geral conta com uma vasta gama  de serviços e insti-
tuições que possuem bancos com dados praticamente de todas as pessoas. Hoje, 
quando compramos, com certeza somos consultados, mesmo sem saber, em insti-
tuições que tem um verdadeiro raio x de nosso nome, ou através dos números que 
ganhamos, como o CPF e o CNPJ. 

O setor de cadastro conta com instituições que tem informações sobre pratica-
mente tudo que realizamos, desde uma pequena compra até um um financiamento 
bancário, por exemplo.

Temos, por exemplo, o Cadastro Positivo, que apresenta o histórico de compro-
missos e hábitos de pagamentos, aumenta o rigor na avaliação do risco de consum-
idores e empresas, possibilitando o desenvolvimento de políticas mais inclusivas 
e aplicáveis a diferentes etapas do ciclo de negócios. O Relatório Positivo sobre 
Consumidores é a solução mais completa e abrangente do mercado para decisões 
de crédito e negócios com pessoas físicas. Suas informações, sobre hábitos de pag-
amento, e dados cadastrais, possibilitam às empresas avaliar o negócio com maior 
precisão. 

Outro exemplo é o mais completo e preciso relatório com informações sobre 
comportamento em negócios de empresas. O relatório contempla informações ca-
dastrais, inconsistências comerciais, registros de consultas, histórico de pagamen-
tos e evolução dos compromissos, pendências financeiras, protestos, dentre outras 
informações relevantes para que as empresas tenham agilidade e segurança nas 
decisões de crédito.

Sem conta as negativações, onde existem serviços que realizam a negativação 
dos nomes dos consumidores, como, existe um score disponível na internet e vai de 
0 a 1.000 pontos. Cada usuário é pontuado de acordo com a análise de uma série de 
fatores, como:  pagamentos de contas em dia, histórico de dívidas negativadas, rel-
acionamento financeiro com empresas e dados cadastrais atualizados. Quanto mais 
alto o score, maiores são as chances de o cidadão honrar compromissos financeiros 
nos próximos 12 meses e ter acesso facilitado ao mercado de crédito.  Por isso, as 
empresas podem usar a pontuação como uma informação adicional para a tomada 
de decisão no momento de concessão de financiamentos, além de suas próprias 
informações para compor sua política de crédito.

Temos ainda serviços que auxiliam as empresas em suas operações de crédito e 
promover mais segurança nas transações comerciais. Quando uma empresa vende 
um bem ou serviço precisa receber no prazo para continuar a produzir e gerar em-
pregos. Esse ciclo saudável da economia beneficia empresas e consumidores. Caso 
o consumidor esqueça ou não consiga pagar uma conta no prazo, ele recebe uma 
carta solicitando a regularização da dívida, a pedido da empresa credora.

Outro tipo de serviço possui armazenado dados cadastrais de empresas e ci-
dadãos e informações negativas que indicam dívidas vencidas e não pagas e os 
registros de protesto de título, ações judiciais, cheques sem fundos e outros reg-
istros provenientes de fontes públicas e oficiais, como por exemplo informações 
sobre quem tem dívida em bancos.

São importantes instituições que trabalham para dar mais grantia e segurança 
às empresas em geral no momento da venda. Com a crise que se assolou o país, o 
objetivo de todos os comerciantes é atender os amigos e clientes, mas a segurança 
é necessária. Todo tipo de investimento na compra de produtos objetiva a venda, 
mas tem que ser com segurança. O avanço do cartão de crédito, que já responde 
por mais de 60% das vendas reduz muito os riscos de prejuizos por falta de pa-
gamentos, mas ainda temos que buscar informações dos clientes e fornecedores 
em qualquer tipo de transação. Não podemos desconsiderar iniciativas que nos 
dão mais segurança. Em qualquer dúvida, procure a Acib que estaremos sempre à 
disposição para orientar qual o melhor caminho a seguir. Nós valorizamos o nome 
que cada um tem.

Juliana de Carvalho Pimenta é Doutora em 
Serviço Social pela UNESP/Franca, tem uma tra-
jetória profissional consolidada na área da edu-
cação. Atuou por 15 anos como assistente social 
na Secretaria Municipal de Educação da cidade 
de Franca; desde 2007 como docente do cur-
so de Serviço Social do Centro Universitário da 
Fundação Educacional de Barretos; desde 2011 

como assistente social no IFSP campus Barretos.
 Juliana residiu em Franca até 2011, é casada com Luís Roberto Pimenta, 

Bacharel em Direito, mãe do Davi. Em 2007, já cursando o Mestrado em 
Serviço Social teve sua primeira aproximação com Barretos ao iniciar na 
docência do Curso de Serviço Social do Unifeb. Em 2011 se mudou defin-
itivamente para a cidade mediante nomeação para o cargo de assistente so-
cial do IFSP campus Barretos. Em 2014 concluiu o Doutorado e assumiu 
a coordenação do Curso de Serviço Social Unifeb. Em 2016 participou do 
processo eleitoral, sendo eleita Diretora Geral do IFSP campus Barretos, 
assumindo o mandato de 4 anos em abril de 2017. O Instituto Federal é 
uma Instituição de Ensino de excelência que tem uma missão importantís-
sima em nossa sociedade que é a oferta de ensino público de qualidade 
social para todos. Há 7 anos em Barretos, possui hoje dez cursos: 3 técni-
cos integrados ao ensino médio (agropecuária, alimentos e informática); 2 
técnicos noturnos (agronegócios e eventos) e 5 superiores: Licenciaturas 
em Ciências Biológicas e Química; Tecnólogos em Gestão do Turismo e 
Análise e Desenvolvimento de Sistemas e Bacharelado em Agronomia. O 
campus Barretos possui 2 unidades sendo que a unidade agrícola entrou 
em funcionamento em 2017 e conta com uma excelente infraestrutura. O 
processo seletivo para os cursos técnicos está com inscrições abertas até 
o dia 05/11. Inscrições gratuitas e seleção por análise do histórico escolar, 
pelo site brt.ifsp.edu.br. 

“Barretos é uma cidade encantadora, acolheu a mim e a minha família de 
forma muito generosa, o comércio local, a gastronomia e a tranquilidade 
que ainda sentimos nesta cidade nos faz muito felizes e satisfeitos em viv-
er aqui”. finaliza.
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 A Seja Digital atingiu o patamar de 40 mil kits gratuitos distribuí
dos para as famílias de 25 cidades da região de Franca, inscritas 
em programas sociais do Governo Federal. Barretos é um desses 
municípios. A distribuição do kit, que conta com antena digital e 
conversor com controle remoto, é uma das missões da Seja Dig-
ital, entidade não governamental e sem fins lucrativos criada por 
determinação da Anatel para operacionalizar a migração do sinal 
analógico de TV para o digital.

O desligamento do sinal analógico de TV na região de Barretos 
está previsto para acontecer no dia 29 de novembro. “Além de 
agendar e buscar o kit em um dos pontos disponibilizados pela 
Seja Digital, é importante lembrar de realizar, o quanto antes, a 
instalação dos equipamentos porque o sinal digital já está disponí
vel para todos”, reforça Daniela Honório, gerente regional da Seja 
Digital. “Com o conversor e a antena digital instalados, até os 
televisores mais antigos podem exibir a programação da TV aber-
ta transmitida pelo  sinal digital, com qualidade de som e imagem 
semelhante à de cinema”, continuou.

Para saber se tem direito ao kit, a população deve ligar gra-
tuitamente para o número 147 com NIS (Número de Identificação 
Social) em mãos ou acessar o portal sejadigital.com.br/kit.

Mais de 40 mil famílias 
retiram kit gratuito da TV 

digital na região

Concessionária Rumo propõe 
reativação de ramais ferroviários 

em São Paulo
  A reativação de ramais ferroviários no Estado de São Paulo integra novo plano 

de investimentos de longo prazo da concessionária Rumo. A empresa, resultante da 
fusão da Rumo Logística com a antiga América Latina Logística (ALL) em 2015, 
busca a renovação da concessão da Malha Paulista para viabilizar os projetos. 

Entre os ramais que devem voltar a ser utilizados no transporte regular de car-
gas está a ligação ferroviária Pradópolis – Bebedouro – Colômbia (185 km) e Bau-
ru-Tupã-Panorama (350 km). A proposta tem apoio de prefeituras da região, em-
presários, lideranças políticas regionais, além do governo do Estado de São Paulo e 
do Ministério Público Federal (MPF) em Marília.

A Rumo vem discutindo essa proposta com prefeitos de toda região e apresentan-
do dados sobre as vantagens da renovação da concessão. Houve consenso e apoio à 
prorrogação para tornar viável o investimento de cerca de R$ 5 bilhões. O projeto 
prevê a reconstrução de trechos da ferrovia implantados há mais de 50 anos. As obras 
devem proporcionar também aumento da capacidade da linha tronco da via, utilizada 
no transporte de cargas até o Porto de Santos.

Nos últimos dois anos, quase R$ 2 bilhões foram aplicados na ampliação da capaci-
dade dos corredores ferroviários do Estado de São Paulo. Guilherme Penin, diretor 
Regulatório e Institucional da Rumo, explicou a importância de se reforçar os inves-
timentos para eliminar os gargalos existentes na Malha Paulista. Isso permitirá ao 
Porto de Santos continuar funcionando como a principal porta de entrada e saída de 
mercadorias do País, beneficiando os estados de Mato Grosso, Mato Grosso do Sul e, 
principalmente, São Paulo.

Esses investimentos devem ser implantados nos próximos seis anos e serão amor-
tizados no longo prazo. Por isso está em andamento a negociação com a Agência 
Nacional de Transportes Terrestres (ANTT), que abre caminho para a antecipação 
da segunda fase da concessão – ou seja, viabiliza um acréscimo de 30 anos ao prazo 
previsto contratualmente.

A Rumo propõe a reativação de ramais ferroviários a partir das próprias demandas 
regionais, relata o gerente de Relações Governamentais da Companhia, Emanoel Tav-
ares Costa Junior. A expectativa dos participantes é que a renovação da concessão da 
Malha Paulista seja assinada ainda em 2017, permitindo que os investimentos come-
cem já no ano que vem.
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Comércio entregou bicicletas da 
campanha do Dia da Criança

  A ACIB e o Sincomercio realizaram a entrega das 20 bicicletas sorteadas 
na campanha do Dia da Criança com a presença de consumidores, diretores 
e apoiadores. 

Os contemplados foram: Michele Patricia Paula Lima, Stela Silva Rosa, 
Cristiane D. J. Bastos, Gelso S. Santana, Adriana Cristina Garbal, Demerval 
Alves Martins, Stephane dos Santos Barbosa, Luciana Ap. Martins, Francis-
co Orlowisky, Nilza Cardoso Ferreira, Silvio Lemos Gonçalves, Euripedes 
Gonçalves da Silva, Daiana Neftali Silva Marques, Ana Paula Fonseca, João 
Otávio R. Arduino, Matheus Felipe Aragão de Oliveira, João Pedro de Jesus 
Santos, Roselaine C. do S. Leal, Teodonise Silva Marques e Kamilly Vitória.

Promoção de Natal do Comércio
A  Promoção  de Natal acontece 

de 01/11 a 31/12. Será sorteado 
1 automóvel 0km e 1 moto Hon-
da entre todos os cupons das pro-
moções de 2017. E ainda, 1 vale 
compra no valor de R$ 1.000,00 
para um funcionário das lojas par-
ticipantes das promoções e 1 pa-
cote de mídia da Acib para uma 
das empresas participantes das 
promoções do ano.

A chegada do Papai Noel no comércio de barretos acontecerá no dia 07/12 
a partir das 16h00. Fique atento também ao curso para formação de papai e 
mamãe noel.

Chegada do Papai Noel

Barretos realizará Black Friday e 
semana do freguês

O  Black  Friday,  campanha  tradicio-
nal de promoção do comércio dos Esta-
dos Unidos, que vem ganhando destaque 
no Brasil nos ultimos anos, contará com 
uma  edição  especial  em  Barretos,  será  
realizada entre os dias 20 e 25 de novem-
bro sobre a temática “Liquida Barretos”. 

Os lojistas de todo o comércio de Bar-
retos  poderam  expor  suas  merca-
dorias  na  rua.  Mais  informações  para  
os  lojistas  aderirem: 17 3321-3200.

Acontecerá na Acib dia 13/11 a Rodada de negócios 2017. As inscriçoes 
poderão ser feitas na Acib e no SEBRAE Barretos. As  vagas são limitadas 
e o custo por empresa é de R$ 75,00.

Rodada de Negócios
O comércio de Barretos estará funcionando em horário especial a partir 

do dia 07/12 até as 22 horas e nos domingos 17/12 e 24/12 o funcionamento 
será das 9h00 às 18h00.

Horário especial final de ano
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Movimento do Comércio sobe 
1,5% em setembro

O Indicador Movimento do Comércio, que acompanha o desempenho das 
vendas no varejo em todo o Brasil, subiu 1,5% em setembro quando com-
parado a agosto na análise com ajuste sazonal, de acordo com os dados apu-
rados pela Boa Vista SCPC. Na avaliação acumulada em 12 meses (outubro 
de 2016 até setembro de 2017 frente ao mesmo período do ano anterior) 
houve queda de 2,1% frente aos 12 meses, aumentando 0,7 p.p. com relação 
aos valores obtidos em agosto, mantida a base de comparação. Já na ava-   
liação contra setembro do ano passado, houve um aumento de 5,5%. Depois 
de dois anos de retração, desde novembro de 2016 o indicador do comércio 
vem gradualmente se recuperando quando observado na aferição acumulada 
em 12 meses. Com uma mudança de cenário que inclui redução de juros, ex-
pansão do crédito, melhoria dos níveis de renda, diminuição do desemprego 
entre outras variáveis, espera-se que esta tendência se mantenha crescente 
pelos próximos meses, retomando patamares positivos das vendas varejistas. 
Setores - Na análise mensal, dentre os principais setores, o setor de “Móveis 
e Eletrodomésticos” apresentou alta de 2,8% em setembro, descontados os 
efeitos sazonais. Nos dados sem ajuste sazonal, a variação acumulada em 12 
meses foi negativa em 2,5%. A categoria de “Tecidos, Vestuários e Calça-
dos” caiu 0,8% no mês, expurgados os efeitos sazonais. Já na comparação 
da série sazonal, nos dados acumulados em 12 meses houve recuo de 4,8%.

A atividade do setor de “Supermercados, Alimentos e Bebidas” subiu 0,5% 
no mês na série dessazonalizada. Na série sem ajuste, a variação acumulada 
permaneceu estável (0,0%). Por fim, o segmento de “Combustíveis e Lub-
rificantes” caiu 1,2% em setembro considerando dados dessazonalizados, 
enquanto na série sem ajuste, a variação acumulada em 12 meses apresentou 
queda de 3,3%.

Índice de expansão do comércio 
atinge 98,4 pontos em outubro

Em outubro, o Índice de Expansão do Comércio (IEC) registrou 98,4 pon-
tos, crescimento de 2,8% em relação ao mês anterior. É o quarto mês con-
secutivo que o índice apresenta alta e a maior pontuação desde janeiro de 
2015 (100,3 pontos). Na comparação com o mesmo período de 2016, houve 
alta de 18,9%. O indicador de expansão continua a mostrar crescimento 
e, com isso, perspectivas favoráveis para o médio prazo. Aparentemente 
há uma forte dose de confiança dos agentes com relação ao desempenho 
econômico de 2018. Neste ano, as projeções estão sendo revistas para cima, 
seja de PIB, seja de produção industrial e vendas no varejo. 

A pesquisa é realizada mensalmente pela Federação do Comércio de Bens, 
Serviços e Turismo do Estado de São Paulo (FecomercioSP). O Nível de 
Investimento das Empresas (um dos indicadores que compõe a pesquisa e 
sinaliza se o empresário está ou não disposto a investir em novas instalações 
ou equipamentos) aumentou 2,3% em relação a setembro, ao passar de 74,5 
para 76,2 pontos. Na comparação anual, houve forte aumento de 27,7%.

O subíndice Expectativas para Contratação de Funcionários (outro com-
ponente do IEC) apontou alta de 3,2% na comparação com setembro e 
atingiu 120,6 pontos, ante 116,9 pontos no mês anterior. Na comparação 
com outubro do ano passado, o valor teve variação positiva de 13,9%. Com 
relação ao mês passado, o crescimento da propensão a contratar é absoluta-
mente esperado por causa da proximidade com o Natal. Segundo a assesso-
ria econômica da FecomercioSP, ainda que a taxa de crescimento anual seja 
elevada, está abaixo do que se percebe para a intenção de contratar. Os in-
vestimentos devem se alavancar apenas após a utilização total da capacidade 
de atendimento que o varejo dispõe atualmente, ou seja, após a recuperação 
mais robusta do emprego e das vendas efetivamente.
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Beatriz Rodrigues Pereira e Mari-
ana Carla Mora são sócio-proprietárias 
da Atual Casa - PRESENTES E DEC-
ORAÇÕES a conclusão de um projeto 
conceito que surgiu anos atrás, dada a 
necessidade do mercado em inovação, 
preço justo e excelência em produtos. É 
uma empresa jovem de espirito inovador, 

que busca sempre ao máximo reunir bom gosto, valores acessíveis e itens de 
fabricação consciente e sustentável. A loja dispõe de uma grande variedade 
de itens para: - Decoração ǀǀ Vasos de Porcelana, Cerâmica, Vidro, Quad-
ros, Quadros de Madeira, Flores em Metal, Fontes de Água em Madeira de 
Lei, Relógios Almofadas, Aromatizadores de ambiente, Bandejas personal-
izadas, Estatuas, Flores de metal, Baleiros, Bombonier, Livros de enfeite, 
Baús, Artesanatos; Mesa ǀǀ  Jogo de pratos em Porcelana, Cerâmica, Jogo 
de Xícaras, Pestiqueiras, Travessas, Sousplat, Jogo americano, Faqueiros, 
Panelas, Boleiras; Bar ǀǀ  Jogo de Taças em Cristal, Copos, Canecas, Baldes 
de gelo em Inox,  Coqueteleiras, Porta Bebidas, Garrafas, Abridores, Saca 
rolhas, Acessórios para vinho, Dispenser de bebidas; Cozinha ǀǀ  Fruteiras, 
Kit para churrasco, Galheteiro, Porta condimentos, Portes, Tigelas, Tábuas, 
Utensílios em geral; Iluminação ǀǀ  Lustres em cristal, Candelabros, Lanterna 
para jardim japonês (Torô); Móveis rústicos ǀǀ   Jogo de mesas em cadeiras 
em madeiras de lei, com trabalhos rústicos como “madeira de demolição e 
patina”. Também aparadores, armários, cristaleiras; Variados  ǀǀ Lixeiras per-
sonalizadas, Relógios de Mesa, Parede, Latas Personalizadas, Objetos Úteis, 
Organizadores;  Perfumaria ǀǀ Grífes internacionais, masculinos e femini-
nos em geral. “Venha nos fazer uma visita, estamos na Avenida 29, entre 
as ruas 18x20. (em frente ao antigo colégio Soares de Oliveira). Tel (17) 
9.8103.0900.

Atual Casa e Decoração Maxmuscle Barretos
Kazuo Tobasi Junior é propri-

etário da Max Muscle Barretos. A 
história da empresa começou há 
13 anos quando o empresário fazia 
estágios em algumas academias de 
Barretos, na época cursava Edu-
cação Física, hoje profissional da 
área, seus alunos sempre lhe per-
guntavam o que poderia tomar para 
melhorar seus resultados, Kazuo viu 
um nicho de mercado, e o espírito 

empreendedor falou mais alto, começou a compras alguns suplementos na 
Max Muscle de Catanduva onde fazia Faculdade. O empresário comprava e 
revendia à seus alunos, naquela época existiam poucas marcas e produtos no 
mercado. Com o passar dos anos, Kazuo viu que precisava de uma loja físi-
ca, pois o negócio estava crescendo, já havia conquistado um número bom 
de clientes. Resolveu abrir uma loja autorizada Max Muscle, inicialmente 
com um sócio, a loja era bem pequena, ofereciam poucos produtos, mais 
foram lutando e conquistando seu lugar em Barretos.

Hoje a loja conta com nutricionista, é climatizada, possuí estacionamento 
próprio, conta com uma linha de acessórios para academia, roupas fitness, 
acessórios para lutas e uma linha completa de suplementos nacionais e im-
portados. O diferencial da empresa é o bom atendimento e experiência na 
hora de indicar o que o cliente realmente necessita.

“Atualmente, as pessoas estão em buscam de uma melhora na saúde e 
na qualidade de vida e nós dá Max Mmuscle Barretos podemos te dar uma 
força”, finaliza Kazuo. 

A loja fica na Rua 22, 827 - Centro. Telefone: (17) 3322-0843.
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Fala Associado Fala Diretor

LOJAS DE 
BARRETOS

UMA ÚNICA LOJA
1- ARLETE MAGAZINE
2- BIABELAMORE
3- GS CAPITAL
4- BONNET BARRETOS
5- LIDER COMERCIAL
6- ARLETE BOUTIQUE
7- CASA BARONI 
8- CORPORE INFORMÁTICA
9- SR EMBALAGENS PLÁSTICAS
10- BARREPEL
11- IN FOCCO
12- JULINHA
13- LUIZÃO CAÇAMBAS
14- CAMILO ALIMENTOS
15- MP SPORTS
16- BROOKSTORE
17- ALPHA CENTAURO QUIMICA
18- CIA DO ESPORTE
19- DISTRIBUIDORA SIMÕES
20- LUIGGI 

MAIS DE UMA EMPRESA
1 - TECIDO JOIA
2 - LAVRADORES
3 - ÓTICA SANTA LÚCIA
4 - SUPERM. N. S. APARECIDA

CONCESSIONÁRIAS 
1 – META VEÍCULOS
2 – VOLKS DAHER
3 – CANNES PEUGEOT
4 – BAVEP
5 – MARK’S VEÍCULOS

CASA DE CONSTRUÇÃO
1 - RIOMAR
2 – CONSTRURIBEIRO
3 – LOJÃO
4 – MORADA LAR
5 – A CONSTRUTORA

ENTRADAS DE ASSOCIADOS
1 – BG ENG. E INCORPORADORA
2 - SUPER FÁCIL LIMPEZA E DESCART.
3 - SELMA MODAS
4 - MAX MUSCLE
5 - PIMENTA ANGELICAL
6 - OLIVEIRA IMÓVEIS
7 - ATLAS CALDEIRAS
8 - HEL DIGITAL

IMOBILIÁRIA
1 - ROCA
2 – RENATO PEGHIM
3 – FLAGUI
4 – FIGUEIRA
5 – LAEL

INCLUSÕES 
NO SPC

EXCLUSÕES 
NO SPC
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SAÍDA DE ASSOCIADOS
1 – REAL DIESEL
2 - CEVER PNEUS
3 - TECK PARK
4 - SANTA SANTA BOUTIQUE

Antônio Araújo 
Sobrinho da Silveira

IMPÉRIO PIZZARIA

Sou associado da ACIB a há alguns anos, estou su-
persatisfeito com o trabalho que estão desenvolvendo 
em nossa cidade. A ACIB não visa beneficiar apenas 
nós comerciantes, mas também nossos consumidores. 
Ao longo do ano desenvolvem várias promoções com 
sorteios de brindes, proporcionando um estímulo 
maior aos nossos clientes. 

Por meio de palestras e treinamentos, a ACIB auxilia 
na capacitação dos empresários, pois sempre esteve 
preocupada em capacitá-los, além de seus colabora-
dores. Quanto mais conhecimento temos, as chances 
de errarmos  diminuem neste mercado cada vez mais 
competitivo.

Vejo a ACIB como uma das Entidades mais atuantes 
no ramo, contando com uma Diretoria muito dedicada 
em fazer sempre o melhor. Meu agradecimento a toda 
diretoria,ao Roberto Arutim, José Carlos Firmino e 
seus colaboradores.

Barretos é privilegiada, possuí uma           
Associação Comercial atuante e parceira do 
empresário barretense, além de ser uma en-
tidade que busca sempre incentivar os em-
presários da cidade.

Há uma preocupação constante em aju-
dar os empresários e seus funcionários, isto 
pode ser visto através dos vários serviços 
oferecidos, como assessoria jurídica, cursos 
de aperfeiçoamento, oficinas, palestras, que 
são de grande valia para as empresas asso-
ciadas, bem como as promoções realizadas 
durante o ano todo, premiando os nossos  
clientes e os funcionários.

José Francisco Alves Junior
Comercial Informática

Citros: Menor volume de laranjas com 
qualidade impulsiona cotações

A comercialização de laranjas no mercado de 
mesa está lenta, devido ao período de final de mês, 
quando a procura costuma diminuir. No entanto, 
conforme produtores consultados pelo Cepea, o 
menor número de frutas com qualidade próxima 
à demandada por este segmento tem elevado os 
valores da laranja pera. Assim, nessa quinta-feira, 

26, o preço da variedade teve média de R$ 19,30/cx de 40,8 kg, na árvore, alta de 3% 
frente à média do dia 19. Já as cotações da lima ácida tahiti despencaram nos últimos 
dias. De acordo com colaboradores do Cepea, embora a oferta siga restrita em São 
Paulo, a entrada de frutas ainda miúdas no mercado tem pressionado os valores.  Além 
disso, o mercado in natura não teria absorvido os volumes disponibilizados a preços 
mais elevados na semana passada (cerca de R$ 80,00/cx de 27 kg). Nesse cenário, o 
valor médio da variedade nessa quinta-feira foi de R$ 63,54/cx de 27 kg, colhida, ex-
pressivo recuo de 26,3% em relação à média do dia 19.

As cotações do milho continuam subindo no mercado interno, devido à retração 
de vendedores, que acreditam em novas valorizações nas próximas semanas. Esse 
comportamento, por sua vez, está atrelado a incertezas quanto ao desenvolvimento da 
nova safra de verão de milho e de soja, e ao bom ritmo das exportações. Nesse con-
texto, segundo colaboradores do Cepea, vendedores vêm postergando as negociações 
de grandes lotes, limitando os volumes ofertados. Compradores, por outro lado, estão 
mais ativos no mercado, visto que estão com estoques reduzidos. Assim, o Indica-
dor ESALQ/BM&FBovespa (Campinas/SP) subiu 5,7% no acumulado do mês, a R$ 
31,76/saca de 60 quilos na sexta-feira, 27.

Milho: Vendedores reduzem oferta e 
valores seguem em alta



Postos de Combustíveis 
em Barretos

AUTO POSTO
SÃO DOMINGOS

Rod. Brigadeiro Faria Lima, 
Km 4118

AUTO POSTO GUERRA
Rod. Brigadeiro Faria Lima, Km 428

AUTO POSTO
SANTA ROSA

Rod. Brigadeiro Faria Lima, 
Km 425

AUTO POSTO
BARRETÃO

Rod. Assis Chateaubriand, 
29379

GRAN VIA
AUTO POSTO

Via Conselheiro A. Prado,
808

AUTO POSTO
RODEIO

Rod. Brigadeiro Faria Lima
(em frente Posto Policial)


