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A ACIB e o Sincomércio promoveram no último dia 11 a en-
trega de duas motos que foram sorteadas durante da Festa do 
Peão, através dos convites que davam desconto na entrada 
no Parque do Peão. Os ganhadores das motos foram Cleuza 
Dameto, de Barretos, e Nemonel Barbosa, de Monte Alto.

ENTREGA MOTOS PROMOÇÃO 
FESTA DO PEÃO

O Feirão de Saldos, Negócios e 
Oportunidades será de  05 a 11 
de outubro no Parque do Peão

Comércio varejista paulista 
fecha primeiro semestre com 

queda de 3,7%

Conheça nesta edição o 
serviço: CERTOCAR

Projeto que prevê data de vencimen-
to no código de barras pode causar 

impacto negativo ao comércio 
Página 10
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Ponto de Vista Rosa Rezeck - Hospital São Jorge

A crise chegou. Ninguém pode mais negar que estamos 
vivendo um período de recessão. As experiências anteri-
ores já nos mostraram que a crise vai passar. Medidas para 
isso já começaram a ser tomadas pela equipe econômica 
do governo federal. A partir das medidas, teremos que pas-
sar pelo chamado “tempo de maturação”, ou seja, o tempo 
necessário para que as medidas atinjam os efeitos esper-
ados.

Com certeza vamos todos sobreviver à crise. Mas, se por 
um lado temos negociar com nossos fornecedores, com-
prando apenas o necessário e buscando preços que per-
mitam manter uma margem mínima de lucro, temos que 
pensar também na outra ponta do elo que forma essa cor-
rente comercial, da qual fazemos parte. Estamos falando 
de nossos amigos e clientes. Sabemos que ninguém gos-
ta de ficar inadimplente com suas obrigações. Entretanto, 
vários fatores podem ocasionar essa inadimplência e o cli-
ente acaba por não conseguir saldar os compromissos e 
isso faz com que ele se afaste não só da loja credora, mas 
de todo o comércio.

Muitos procuram as lojas credoras expondo suas situ-
ações e paulatinamente vão saldando os compromissos. 
Mas a maioria se afasta, talvez até por vergonha, dada a 
falta de oportunidade de renegociar a dívida e continuar 
consumindo em nosso comércio. Por isso, estamos reali-
zando mais uma campanha “Limpe seu nome do SCPC”, 
com o objetivo de atrair os clientes inadimplentes para que 
possam renegociar suas dívidas e “limpar” o nome. Para o 
comerciante, é a oportunidade de receber pagamentos de 
contas que talvez não seriam mais recebidas. A orientação 
é para que se mantenha uma negociação aberta e justa, 
beneficiando os dois lados. O comerciante quer receber 
por sua venda. O consumidor, com certeza quer pagar e 
voltar a ter crédito na praça. A solução para os dois lados 
é a renegociação da dívida. Se cada um ceder um pou-
co, será bom para os dois. Nesta campanha, a Acib está 
ao lado do comerciante e do consumidor. Estamos prontos 
para agir como intermediários. Basta nos procurar. Sabe-
mos que os dois lados querem renegociar. A Acib quer o 
comerciante recebendo pelos produtos que vendeu, e quer 
o consumidor com o nome limpo na praça, adquirindo em 
qualquer loja os produtos que necessita. A renegociação, 
com certeza, vai amenizar um pouco a crise, que com tra-
balho em breve será mais uma experiência passada.

A HORA É DE 
RENEGOCIAR

Uebe Rezeck é proprietário do 
Hospital São Jorge, inaugurado em 
23 Agosto de 1969. 

Conta com atendimento ambula-
torial médico completo, atendimen-
to de urgência e emergência (pron-
to atendimento 24h por dia, centro 

cirúrgico e UTI), atendimento fisioterápico na internação e via 
ambulatorial, diagnóstico por imagem e laboratório de análises 
clinicas. Tendo o atendimento humanizado, a competência e o 
amor que todos os médicos e funcionários tratam os pacientes, 
como diferencial. “Vivemos em um momento complicado para 
empreendedorismo no Brasil. Passamos por uma crise global 
onde investimento é uma ferramenta incerta no mercado. Mes-
mo assim, Barretos é uma cidade de oportunidades, concen-
trando empresas e um comércio forte, tendo assim ferramentas 
necessárias para superarmos esse momento, bastando admin-
istração e visão para tal”, comenta Rosa Rezeck.

“O Comércio de Barretos, é um dos mais fortes da nossa região. 
Graças a Deus, desenvolvemos aqui uma estrutura capaz de 
fomentar economicamente nossa cidade. Confiamos muito no 
potencial de nossa população e é por isso que escolhemos essa 
querida cidade para sediar um sonho de construção do Hospital 
São Jorge há 46 anos”, finaliza a Administradora Geral do Hos-
pital. Hospital São Jorge, Tel (17) 3321-5050. Praça São Ben-
edito, 176 – Centro. Barretos/SP
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CURSOS | PALESTRAS | EVENTOS
Fórum empresarial de serviços

Proporcionar conhecimento às MPE’s sobre o mercado de 
serviços e sobre as ferramentas de tecnologia disponíveis ao 
setor, fomentar novos negócios e promover o pensamento es-
tratégico em busca de melhores resultados em gestão empre-
sarial.
Data: 21/10
Horário: das 18h00 às 22h00
Local: Barretos Country Convenções e Eventos
Investimento: Gratuita
Informações: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

CURSO - Na medida: Gestão Financeira
Aprenda as melhores práticas para cuidar do caixa, adminis-

trar custos e despesas da sua empresa, conquistando resulta-
dos que promovam melhorias.

Data: 06, 07, 08, 13 e 14/10
Horário: das 18h30 às 22h30
Local: Sebrae-SP ER Barretos - Rua 14, 735
Informações e inscrições: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

CURSO - Na medida: Gestão Financeira
Data:20, 21, 22, 27 e 28/10
Horário: das 18h30 às 22h30
Local: Sebrae-SP ER Barretos - Rua 14, 735
Informações e inscrições: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

OFICINA - Invista no Planejamento
Oficina que visa sensibilizar os participantes a identificar e 

analisar as oportunidades de negócio e iniciar o processo de 
planejamento de uma empresa, com exposição de vídeos, tex-
tos, dinâmicas individuais e em grupo.
Data: 14/10
Horário: das 19h00 às 22h00
Local: Sebrae-SP ER Barretos - Rua 14, 735
Informações e inscrições: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

Transforme sua ideia em modelo de negócios
Oficina que utiliza o modelo de negócios canvas, que é uma 

ferramenta de gerenciamento estratégico, que permite desen-
volver e esboçar modelos de negócio novos ou existentes com 
base em nove aspectos: proposta de valor, segmentos de cli-
entes, canais, relacionamento com clientes, fontes de receitas,
recursos principais, atividades principais, parcerias-chave e 

estrutura de custos.
Data: 20, 21 e 22/10
Horário: das 18h00 às 22h00
Local: Sebrae-SP ER Barretos - Rua 14, 735
Informações, valores e inscrições: (17) 3323 2899/ 0800 
570 0800

CURSO - Como motivar sua equipe
Data:20/10
Horário: das 19h00 às 22h00
Local: Sebrae-SP ER Barretos - Rua 14, 735
Informações e inscrições: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800
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SERVIÇOS CERTOCAR
Com o Certocar, em apenas uma consulta você verifica 

todos os dados necessários para negociar veículos com 
toda a segurança necessária neste tipo de operação.

Renavam
» Descreve as características do veículo: tipo, marca/

modelo, ano de fabricação e do modelo, cor, potência, 
tração. Informa se há restrições: alienação, arrendamento 
e também informa a empresa, o documento da empresa 
(CNPJ) e o estado (UF) em que o veículo foi comprado. 

» Caso o veículo consultado possua ocorrência de roubo 
e furto, a consulta exibirá um link que direcionará para o 
módulo Roubo e Furto, sujeito à tarifação específica.

Débitos estaduais
» Descreve as características do veículo: tipo, marca/

modelo, ano de fabricação e do modelo, cor, potência e 
tração. Informa se há restrições: alienação e arrendamen-
to. 

» Também avisa se há alerta de roubo/furto, existência 
de débitos com valores de multas, licenciamento, IPVA e 
DPVAT.

Roubo e Furto
» Informa os dados e tipos de ocorrência como: declaração 

(descreve a data e o nº do BO de roubo ou furto), recuper-
ação (descreve a data e o nº do BO de quando o veículo foi 
recuperado), Devolução (descreve a data e o nº do BO de 
quando o veículo foi devolvido ao proprietário). 

DPVAT
» Informa o nome e o documento do proprietário do veí-

culo (pessoa física ou jurídica)
» Também apresenta o detalhamento dos três últimos 

pagamentos do seguro obrigatório.
Chassi X Motor
» Identificação do número do motor do veículo, através 

do número correspondente do chassi, ou ainda, através 

de um número de motor é possível obter o número do 
chassi.

CRVS / CRLVS Adulteradas
» Documento utilizado para a transferência veicular. In-

forma a incidência de bloqueios nos documentos extra-
viados / furtados / roubados dos últimos dez anos.

Gravame
» Informa o nome e o documento do Titular da Alienação 

do veículo (pessoa física ou jurídica). 
» Também apresenta até três ocorrências relacionadas 

a Gravames: (Alienação Fiduciária, Arrendamento Mer-
cantil e Leasing).

Sinistro
» Informa se, para o veículo consultado, ocorreu paga-

mento de Sinistro de Colisão Integral (Perda Total).
Renavam / DPVAT / Gravame
» Ferramenta integrada que informa em uma única 

consulta: características gerais do veículo, nome da em-
presa, o documento da empresa (CNPJ) e o estado (UF) 
em que ele foi comprado, restrições de alienação e ar-
rendamento, detalhamento dos três últimos pagamentos 
do seguro obrigatório, ocorrências relacionadas a Gra-
vames (Alienação Fiduciária, Arrendamento Mercantil e 
Leasing).

Decodificador de chassi
» Permite que o cliente realize a interpretação do núme-

ro de chassi conforme padrão de fábrica da montadora. 
» Auxilia na confrontação do número do chassi com os 

demais parâmetros do veículo.
Base de leilão
» Permite ao cliente verificar se o veículo a ser segura-

do/negociado é proveniente de leilão. 
» Evita fraude envolvendo a comercialização de veícu-

los salvos de leilão.
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Feirão de Saldos, Negócios e 
Oportunidades 

O Feirão de Saldos, Negócios e Oportunidades será de  
05 a 11 de outubro no Parque do Peão, junto com a ex-
posição de gado. Haverá ainda exposição de orquídeas, 
pequenos animais como: cães, gatos, pássaros, carneiros, 
etc. A Acib já está comercializando os stands. O horário 
de funcionamento será de segunda a sexta das 14h00 às 
22h00, sábado dia 10 das 09h00 às 18h00 e no domingo 
dia 11 das 09h00 as 16h00. Haverá ônibus saindo do termi-
nal de 15 em 15 minutos. Pessoas acima de 60 anos não 
pagam passagem, estudantes R$ 2,00 demais R$ 4,00.

O ESCRITORIO 
APOIO está há 21 
anos no merca-
do, trabalhando na 
prestação de serviços 
em Despachante 
Policial e Contabili-
dade em geral.

Tendo como pri-
oridade no atendi-
mento ao cliente, 

seriedade, competência e compromisso. Oferecendo a 
eles formas facilitadas de pagamento, parcelamento em 
cheques ate 18x (sujeito a análise) e em cartões de crédito 
em até 12x (c/ correção tabela despachante). O Escritório 
Apoio disponibiliza serviços de DESPACHANTE: Docu-
mentação de veículos em geral, Licenciamento, Trans-
ferência, Liberação de Veículos, Renovação de Carteira 
de Habilitação, Recursos de Multas, entre outros. E tam-
bém de CONTABILIDADE: Contabilidade Empresarial em 
Geral; Aberturas e Encerramentos de Empresas; Recur-
sos Humanos; Imposto de Renda; Assessoria e Consul-
toria. 

A empresa funciona de segunda a sexta, das 8:00 às 
18:00 hs e aos sábados das 8:00 as 12:00 hs.

Escritório Apoio há 21 anos no 
Mercado oferecendo serviços 

de qualidade
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Comércio varejista paulista fecha primeiro semestre
com queda de 3,7%

Inadimplência do consumidor 
acumula alta de 1,1% até agosto 

FECOMERCIO

A inadimplência do consumidor obteve alta de 1,1% no 
acumulado do ano até agosto (frente ao mesmo período 

No primeiro semestre de 2015, o faturamento do comér-
cio varejista do Estado de São Paulo apresentou queda de 
3,7% na comparação com o mesmo período do ano passa-
do, o que representou uma redução de R$ 9,8 bilhões. Já 
no comparativo mensal, a receita total do varejo também 
se manteve em ritmo de retração e recuou 3,7% em junho, 
atingindo R$ 41,4 bilhões, resultado R$ 1,6 bilhão menor 
em relação ao mesmo mês do ano anterior.

Os dados são da Pesquisa Conjuntural do Comércio Va-
rejista no Estado de São Paulo (PCCV), realizada men-
salmente pela Federação do Comércio de Bens, Serviços 
e Turismo do Estado de São Paulo (FecomercioSP), com 
base em informações da Secretaria da Fazenda do Estado 
de São Paulo (Sefaz). 

Segundo a assessoria econômica da Federação, os re-
sultados obtidos em junho confirmam o ciclo negativo do 
comércio varejista paulista. Das nove atividades pesqui-
sadas, cinco mostraram queda do faturamento real em 
junho, sendo que as maiores retrações foram registradas 

nos segmentos de Lojas de eletrodomésticos, eletrônicos 
e lojas de departamentos (-29,7%); Lojas de móveis e dec-
oração (-6,3%); e Lojas de vestuário, tecidos e calçados 
(-6,2%), que, somados, pressionaram negativamente o re-
sultado geral com 3,9 pontos porcentuais.

Já nas vendas acumuladas no semestre os setores liga-
dos à comercialização de bens duráveis recuaram acima 
de dois dígitos: Eletrodomésticos, eletrônicos e Lojas de 
departamentos (-14,5%); Concessionárias de veículos 
(-13,6%); e Lojas de móveis e decoração (-12,9%).  

Por outro lado, mesmo não sendo suficientes para im-
pedir a queda anual do varejo, os setores de Farmácias 
e perfumarias (7,1%) e Lojas de autopeças e acessórios 
(7,9%) contribuíram com 0,6 p.p na variação total. O setor 
de Supermercados também apresentou alta de 1,4% e co-
laborou com 0,4 p.p. 

No semestre, apenas os segmentos de Supermercados 
(1,7%) e Farmácias e perfumarias (4,6%) apresentaram 
alta das vendas.

do ano anterior) de acordo com dados nacionais da Boa 
Vista SCPC (Serviço Central de Proteção ao Crédito), na 
avaliação da série sem ajuste sazonal. Na avaliação contra 
o mesmo mês do ano anterior houve elevação de 3,0%.

Mesmo com a piora de alguns indicadores da economia 
nos últimos meses, como o aumento da desocupação no 
mercado de trabalho, elevação dos juros e tributos, entre 
outros fatores, a maior cautela dos agentes (tanto dos con-
sumidores quanto dos concedentes de crédito) tem prev-
alecido sobre os demais fatores macroeconômicos, con-
tribuindo para que não se observe grande deterioração na 
inadimplência das famílias. Com isso, a Boa Vista SCPC 
estima que o Indicador de Inadimplência do Consumidor 
encerre o ano com ligeiro crescimento, em torno de 1,8%.

BOA VISTA
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TUTTY 
MELLOW 

SORVETES
SR EMBALAGENS

Fundada em 1979, a SR 
Embalagens atua na fabri-
cação de embalagens plásti-
cas flexíveis. A empresa 
conta atualmente com três 
unidades.

A SR Embalagens oferece 
uma diversificada gama de 
produtos, como: Filmes para 
empacotamento automáti-
co de alimentos com altís-
simo brilho, transparência 
e maquinabilidade: cereais, 
açúcar, farináceos, massas, 
suco em pó, doces e sal; 
Filmes para empacotamento 
de líquidos, com formulação 
e tintas específicas: leite, 
iogurte, sucos e polpa de 
frutas; Filmes multicamadas 
para indústrias convertedo-

ras de embalagens, indústri-
as químicas e para embala-
gens de segurança; Filmes e 
sacos contráteis de altíssima 
resistência e processabili-
dade nas linhas de empa-
cotamento: reembalagens, 
refrigerantes, sabão e enlat-
ados; Embalagens diversas: 
sacos, filmes de hambúrguer 
e bobinas picotadas para in-
dústria frigorífica de carnes, 
cortes para frango e miúdos; 
Fundo redondo: frangos e 
miúdos; Wicket: panificação 
e fraldas; Valvulados: Sal, 
Ração e materiais para con-
strução; Grandes formatos: 
sacaria para colchões e Sol-
da Contínua: Pet-food, adu-
bos e fertilizantes.

A Tutty Mellow Sorvetes 
atua há mais de 10 anos no 
mercado, e procura estar em 
constante evolução. 

Em seu portfólio de produtos 
possui Potes de 2 litros, Pote 
de 1 litro, Copos de porções in-
dividuais e Picolés,  com os 
mais variados sabores e pro-
du-zidos  com toda a  quali-
dade e tradição. 

A linha Frutty tem seus Pi-
colés elaborados com o sabor 
da fruta e 0% de gordura e lac-
tose. A linha Kids oferece Pi-
colés com formato divertido na 
forma de lápis. A linha Deleitty 
e Recheados tem sabores for-
mulados com  leite em pó de 
alto padrão e 0% de gordu-
ras trans. Na linha de Picolés 
Especiais e Truffas,  cobertos 

com chocolate meio amargo 
e as delícias dos chocolates 
trufados, atendendo aos pal-
adares mais requintados.

Para as sorveterias ofere-
cem Pote de 5 litros”Taman-
ho Família”,  um diferencial 
aos clientes, com mais re-
cheio e feitos com produtos 
de altíssima qualidade, com 
0% de gorduras trans, pen-
sando na saúde de seus cli-
entes e consumidores.

Em Barretos, a Fabrica fica 
na Rua: Messias Gonçalves 
nº 442 Bairro – Bom Jesus, 
Loja 1: Av:23 nº 848 Bairro 
– Centro e Loja 2: Alameda 
de Serviços (North Shopping 
Barretos – Poupatempo)

Em Planura, Loja 3: Praça 
Tiradentes nº 125 Bairro – 
Centro – Planura/ MG e Loja 
4: Rua: Zico Lopes nº 248 
Bairro – Jardim Esplanada.
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Imóveis

AEROPORTO
2.200,00 + IPTU 
+ Seguro Anual

01 SUÍTE, 02 DORMITÓRIOS 
COM ARMÁRIO E VENTILADORES, 
WC SOCIAL, 02 SALAS, SALA DE 
JANTAR, COZINHA COM ARMÁRI-
OS, ÁREA DE SERVIÇO COBERTA, 
DESPEJO, WC EXTERNO, ÁREA 
DE LAZER COM CHURRASQUEIRA, 
PISO FRIO, LAJE, GARAGEM PARA 
03 CARROS. 

03 QUARTOS SENDO 1 SUÍTE 01 
COZINHA 01 SALA 01 BANHEIRO 
SOCIAL ÁREA DE SERVIÇO ÁREA 
DE LAZER CHURRASQUEIRA PIA, 
BALCÃO 01 BANHEIRO EXTERNO 01 
QUARTO DE DESPEJO FORRO PVC 
GARAGEM PARA 4 CARROS PISO: 
FRIO FORRO: LAJE 

A.T.= 247,50 MT² 
A.C.= 13

JOCKEY CLUB
R$ 450.000,00

CASA COM 01 SUÍTE COM JARDIM 
DE INVERNO, 02 DORMITÓRIOS, SALA 
COM 02 AMBIENTES, COZINHA, WC 
SOCIAL, ÁREA DE SERVIÇO, VARANDA 
COM CHURRASQUEIRA, GARAGEM, 
PINTURA LÁTEX, QUINTAL CALÇADO, 
TETO LAJE, PISO PORCELANATO, 
PORTAS DE FERRO, MADEIRA E BLIN-
DEX, JANELAS DE FERRO E BLINDEX, 
MURADA. 

TERRENO: 11,00 X 22,00 
ÁREA CONSTRUÍDA: 210,00 M²

ROCA

JARDIM UNIVERSITÁRIO
R$ 290.000,00

3 QUARTOS, SENDO 1 SUÍTE, 
SALA AMPLA COM SALA DE JANTAR, 
COZINHA GOURMET COM BALCÃO 
DE MÁRMORE, E GARAGEM PARA 
DOIS CARRO. TODA PINTADA A PAR-
TE EXTERNA COM TEXTURA PRÓX-
IMO AO HOSPITAL PIO XII. (SALA, 
CORREDOR E QUARTOS COM LAMI-
NADO DE MADEIRA).

CASA PRÓPRIA - 17.98132.5569

RENATO PEGHIM

FLAGUI IMÓVEIS
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LOJAS DE 
BARRETOS

UMA ÚNICA LOJA
1 - ARLETE MAGAZINE
2 - CAMILO ALIMENTOS 
3 - ARLETE BOUTIQUE
4 - BARREPEL
5 - CASA BARONI
6 - KORPO E KOR
7 - BROOKSTORE
8 - MP FASHION
9 - DISTRIBUIDORA SIMÕES
10 - BIABELAMORE
11 - MP SPORTS
12 - JULINHA
13 - LÍDER COMERCIAL
14 - J JÓIAS PREMIUM
15 - KAKÁ KIDS
16 - TAMANKIN
17 - ARLETE IN SHOPPING
18 - ÓTICAS CAROL
19 - ATLANTICS CLEAN
20 - DURVAL MOTO PEÇAS

MAIS DE UMA EMPRESA
1 - GRUPO JOIA
2 - LAVRADORES
3 - ÓTICAS SANTA LUCÍA
4 - DROGADADA

CONCESSIONÁRIAS 
1 - META FIAT
2 - VOLKS DAHER
3 - BAVEP
4 - CANNES PEGEOUT
5 - FORD CABRERA

CASA DE CONSTRUÇÃO
1 - RIOMAR
2 - LOJÃO CONSTRUÇÃO
3 - CONSTRU RIBEIRO
4 - A CONSTRUTORA
5 - CONSTRU AMÉRICA

ENTRADAS DE ASSOCIADOS
1 - ESCRITÓRIO APOIO
2 - HOSPITAL SÃO JORGE
3 - CASA PLAN EMPREENDIMENTOS
4 - RAÇÃO E CIA
5 - UNIVERSIDADE ANHANGUERA
6 - IGUI PISCINAS

SAÍDA DE ASSOCIADOS
1 - MEIRE MODAS
2 - FÓRMULA E CIA
3 - AUTO ESCOLA COPILOTO
4 - TOLDOS UNIART
5 - CASA DE TIJOLOS

IMOBILIÁRIA
1 - RENATO PEGUIM
2 - ROCA
3 - FLAGUI
4 - DJAIR VICENTE
5 - CASAREDO

INCLUSÕES 
NO SPC

EXCLUSÕES 
NO SPC

{3447578} AUXILIAR ADMINIS-
TRATIVO – COM EXP., ENSINO 
MÉDIO

{3453855} AUXILIAR DE MAR-
KETING – COM EXP. EM PROPA-
GANDA, MARKETING E CRIAÇÃO, 
ENSINO MÉDIO, CONHECIMENTO 
EM INFORMÁTICA, COREL DRAW, 
PHOTOSHOP

{3454518} CONFEITEIRO – COM 
EXP., ENSINO FUNDAMENTAL 
COMPLETO

{3435275} ENCARREGADO DE 
PESSOAL – COM EXP. EM POR-
TARIA, PESSOAL E LIMPEZA, EN-
SINO MÉDIO COMPLETO

{3444565} FRESADOR – COM 
EXP. EM USINAGEM EM INOX

{3456710} MOTORISTA DE 
CAMINHÃO-disp de viagem- curso 
mop. Hab D

{3453477} PADEIRO E CON-
FEITEIRO – COM EXP.

{3455083} PEDREIRO – COM EXP.
{3455093} SERVENTE DE OBRAS 

– COM EXP.
{3411595} TOSADOR DE ANIMAIS 

– COM EXP., ENSINO FUNDAMEN-
TAL

{3455560} VENDEDOR EXTERNO 
– COM EXP., ENSINO MÉDIO HAB. 
AB E VEÍCULO PRÓPRIO

{3411764} VENDEDOR INTERNO 
– COM EXP., CURSANDO ADMIN-
ISTRAÇÃO

{3418143} VENDEDOR INTERNO 
– COM EXP. EM VENDAS DE COL-
CHÕES E MÓVEIS, ENSINO MÉ-
DIO COMPLETO

VAGAS PAT - BARRETOS

Estas vagas poderão sofrer 
cancelamento ou suspensão sem aviso 
prévio, conforme a procura pelos candida-
tos ou por determinação do empregador.

717

584

DADOS: 17/09

AGOSTO - 2015
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Fala Diretor

Fala Associado

Projeto que prevê data de vencimento 
no código de barras pode causar 

impacto negativo ao comércio 

André Luiz 
Peroni Ângelo

Diretor

Waldir Vieira 
Junior

Branco no 
Branco

Está em tramitação na Câmara dos Deputados o Projeto de 
Lei nº 91/2015, de autoria do deputado Adail Carneiro (PHS/
CE), que pede a inserção da data de vencimento dos produtos 
no código de barras. A proposta visa punir os estabelecimentos 
que vendem mercadorias com validade expirada ou próxima do 
vencimento. A Federação do Comércio de Bens, Serviços e Tur-
ismo do Estado de São Paulo (FecomercioSP), que acompanha 
o andamento do projeto, afirma que a medida pode causar im-
pacto econômico negativo ao comércio, principalmente para as 
micro e pequenas empresas, já que os estabelecimentos de-
verão contar com leitores de código de barras mais modernos e 
caros. Além disso, a FecomercioSP informa que a Lei do Código 
de Defesa do Consumidor (8.078/1990) está bem regulamenta-
da, pautada nos princípios de transparência e confiança. Portan-
to, no que diz respeito à comercialização de produtos vencidos, 
a responsabilidade do empreendedor se dará no cumprimento 
rigoroso da lei já em vigor, conforme consta no inciso I, § 6º, do 
artigo 18 do Código de Defesa do Consumidor (CDC).

Impasses
O Projeto de Lei pode tornar-se impraticável no que se refere 

à inserção da data de validade no código de barras, porque no 
Brasil é adotado o modelo universal, EAN de 13 dígitos, utilizado 
no atacado e varejo. Os três primeiros correspondem à iden-
tificação do país de origem do produto, seguido do código da 
empresa fabricante e da mercadoria por ela produzida. Na se-
quência, aparece a soma dos dois códigos, sendo o número de 
dígitos de cada um deles dependente da necessidade de cod-
ificação dos produtos de cada empresa. Ou seja, é impossível 
a inserção de data nos códigos do padrão EAN. Outro ponto 
contrário à mudança é o fato de que “próximo do vencimento” é 
diferente de “vencido”. Sendo assim, o comerciante está apto a 
vender a mercadoria de forma legal, e cabe ao consumidor anal-
isar o prazo de validade a fim de se certificar se atende às suas 
expectativas.

A Associação é uma Entidade que busca 
sempre incentivar os empresários de Bar-
retos, e vem realizando um trabalho ex-
emplar, o que impulsiona o nosso comér-
cio, suas promoções e seus produtos são 
de extrema importância neste sentido.

Percebo que a Associação é o braço 
direito do empresário barretense, e esse 
apoio Acib é muito importante.

Os serviços prestados também são des-
tinados aos nossos funcionários, através 
de palestras, cursos e treinamentos.

Através de suas ações todos ganham, 
pois nós empresários nos sentimos se-
guros, e nossos funcionários estarão 
sempre motivados e bem treinados.

A ACIB em Barretos é referência quando 
se fala em mobilização e apoio nas ações 
em prol de Barretos. Em momentos de 
instabilidade, precisamos ainda mais for-
talecer a união entre os empresários em 
torno da ACIB e voltar totalmente o foco no 
empresário oferecendo suporte para que  
possamos passar por mais esta fase.

A ACIB goza de um respeito muito grande 
na sociedade e  este destaque tem que ser 
usado em prol dos empresários e em espe-
cial aos associados, que afinal são o que 
dão sustentação à entidade. Por fim, a ACIB 
está de parabéns pela condução deste es-
paço tão importante na nossa cidade e por 
ser exemplo de outras entidades co-irmãs 
da região.



Social 11Jornal da Acib
Barretos,  setembro 2015

Lançamento Boutique Flowers

Margarida Figueiredo e Daniela 
Otério

Daniela, Andressa, Igor, Priscila 
Cardoso e Alessandra

Flávia Murakami e a 
proprietária Camila Santos

Camila ladeada por Danilo, 
Fabiana e Julia Borella

Fábio, Bianca Romero e 
Renata Esteves

Daniela e Camila, com a cliente 
Fabiana Agra e a filha Vitória



Avenida dos Coqueiros - Um corredor de oportunidades

Borracharia JP Adriano Mecânica Retífica Santos Reis SISCONPLAN-


