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Empresários apostam no marketing digital para atrair clientes

Associação Comercial é ponto de descarte correto de pilhas

Os empresários de 
Barretos estão investin-
do no marketing digital 
para atrair clientes. De 
fato, a recente pande-
mia de Covid-19 acele-
rou a evolução do 
e-commerce e alterou 

o comportamento do 
consumidor, fatores 
que exigem novas 
estratégias para abran-
ger o mercado virtual. 
Sobre isso, o empresá-
rio José Luiz da Silva, 
proprietário da Kátia 

Gouveia Calçados, 
disse que está 
adequando a loja para 
ofertar atendimento 
on-line. Já o empresário 
Alex Khatib, que 
comanda a Cia do 
Esporte, comentou que 

é grande o desa�o de 
competir com a inter-
net. Por isso, tem 
procurado soluções 
para manter o público 
tanto na loja física 
quanto na virtual. 
Ainda, o empresário e 

corretor de seguros da 
VendSeg, André 
Camilo, destacou que, 
na sua área, o mercado 
está em alta nos 
segmentos seguros, 
certi�cação digital e 
plataformas digitais. 

En�m, o gerente do 
North Shopping, Ricar-
do Marques, ressalta 
que os empresários 
devem enxergar a 
tecnologia como 
aliada. 

A ACIB (Associação 
Comercial e Industrial 
de Barretos) é ponto de 
descarte correto de 
pilhas usadas. O “papa-
-pilhas” está localizado 
em frente à sede da 
Associação, na Rua 20, 
e visa orientar a popu-
lação sobre a importân-
cia do descarte 
adequado, sem agredir 
o Meio Ambiente e a 
saúde humana. Essa 
iniciativa faz parte da 
campanha Sicredi & 
Smurfs – Consumo de 
Produção Responsável, 

com base no Pacto 
Global da ONU desde 
2020. A cooperativa 
tem institucionalizado 
“Comitês Sustentáveis”, 
incentivando parcerias 
para melhorar a gestão 
de resíduos sólidos 
para contribuir com o 
equilíbrio do Meio 
Ambiente. Por conta 
disso, o presidente da 
ACIB, Caio Miziara, e o 
vice-presidente, Gusta-
vo Miziara, agradece-
ram a parceria com a 
Sicredi pela conscienti-
zação da população e 

do comércio da área 
central. “A parceria com 
a Sicredi surgiu quando 
minhas �lhas, So�a e 
Luísa, me perguntaram 
onde poderiam descar-
tar algumas pilhas, 
porque aprenderam na 
escola que esses mate-
riais devem ser destina-
dos a um local especí�-
co depois de usados”, 
disse Gustavo. Após a 
coleta, as pilhas serão 
recolhidas por uma 
empresa responsável 
pelo descarte. 
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Papa-pilhas foi inaugurado pelo presidente da ACIB, Caio Miziara, pelo vice-presidente, Gustavo Miziara, pela gerente da 
Sicredi, Magali Antunes Rezende de Sá, e pelo assistente comercial da Sicredi, Higor Luís de Souza Pinto

Os empresários Alex Khatib, José Luiz da Silva e André Mendes Camillo reforçam a importância das novas estratégias de venda para adequação ao mercado e atender os anseios dos clientes/consumidores



Barretos gera 740 vagas de emprego no primeiro trimestre de 2024

Vendas do Dia das Mães impulsionam resultados no varejo paulista

Barretos gerou 740 novas 
vagas com carteira 
assinada de janeiro a 
março de 2024. O levan-
tamento do Caged 

(Cadastro Geral de 
Empregados e Desem-
pregados) informa que, 
no período, foram 4.650 
admissões e 3.910 desli-

gamentos. Em março, 
Barretos registrou 376 
novos empregos, com 
destaque para Serviços 
(185 vagas), Indústria 

(78), Agropecuária (54), 
Comércio (35) e Constru-
ção (24), em total de 
1.680 admissões contra 
1.304 desligamentos.

As  perspectivas de 
vendas para o Dia das 
Mães, no Estado de São 
Paulo, são positivas. No 
mês de maio, o fatura-
mento dos cinco segmen-
tos varejistas mais impac-
tados pela data deve 
crescer 3% e alcançar a 
casa dos R$ 63 bilhões, o 
que representa R$ 1,8 
bilhão a mais em relação 
ao mesmo período de 
2023, de acordo com 
estimativas da  Federação 

do Comércio de Bens, 
Serviços e Turismo do 
Estado de São Paulo 
(FecomercioSP). Caso as 
projeções se con�rmem, a 
data terá o maior volume 
de vendas desde 2008, 
início da série histórica. 
Na capital, o cenário é 
semelhante. As projeções 
indicam que as vendas no 
varejo paulistano devem 
crescer 3,2%. Em números 
absolutos, o faturamento 
estimado será de R$ 20,3 

bilhões, R$ 634 milhões a 
mais em comparação 
com maio de 2023. Na 
visão da FecomercioSP, de 
maneira geral, a expansão 
de 3% nas vendas do 
varejo paulista re�ete 
uma economia estável, 
com viés positivo. No 
entanto, existem varia-
ções signi�cativas entre 
os setores analisados. Isso 
acontece porque alguns 
se bene�ciam mais de 
tendências sazonais 

relacionadas ao Dia das 
Mães, como o grupo de 
farmácias e perfumarias, 
que inclui maquiagens e 
perfumes, produtos mais 
procurados para a data. Já 
outros podem sofrer 
graças a fatores macroe-
conômicos ou mudanças 
nos padrões de consumo, 
como é o caso de eletro-
domésticos e eletrônicos. 
(FONTE FECOMERCIOSP).

Emprego e renda na pauta 
das prioridades municipais
Barretos apresentou, no 
primeiro trimestre de 2024, 
um cenário animador para 
emprego e renda. Foram 
mais de 700 carteiras assina-
das de janeiro a março, 
resultado da recuperação, 
ainda que lenta, da econo-
mia brasileira. Os números 
animam o comércio 
barretense que absorve os 
trabalhadores, mas ainda 
esbarra na quali�cação da 
mão de obra. Para além 
disso, os empresários de 
Barretos conseguiram um 
fôlego pós-pandemia de 
Covid-19 para manter os 
empregos, abrir novas 
contratações e aquecer a 
economia. De fato, o desen-
volvimento de Barretos 
requer, além do poder 
público focado em imple-
mentar ações de fomento 
econômico, o fortalecimento 
da iniciativa privada e a 
quali�cação pro�ssional. 
Nesse sentido, a ACIB 
(Associação Comercial e 
Industrial de Barretos) e o 
Sindicato do Comércio 
Varejista (Sincomercio) têm a 
função primordial de serem 

os fomentadores da geração 
de emprego e renda. Unidas, 
essas entidades buscam 
apoiar empregador e empre-
gado, consumidor e cliente, 
valorizando suas funções e 
importâncias no ciclo econô-
mico. Por meio da ACIB, as 
campanhas temáticas têm 
surtido efeitos positivos e 
animadores. A exemplo 
disso, o aumento de venda 
na Páscoa e a expectativa de 
crescimento de até 5% com 
o Dia das Mães trazem novos 
ares ao comércio de forma 
geral. Ademais, a expectativa 
do segundo semestre com a 
Festa do Peão, o Dia das 
Crianças e o Natal já concreti-
zam o bom trabalho realiza-
do pelas lideranças do 
comércio. Em julho, o Jantar 
Empresário e Empresária do 
Ano irá coroar as perspecti-
vas e solidi�car as notícias 
animadoras no setor econô-
mico. Em ampliação a isso, o 
“Oscar” do comércio 
barretense renderá homena-
gens a Anderson Oliveira 
(EcoPower) e Jackelyne 
Rossini (OdontoCompany). 
Em suma, é preciso olhar 
positivamente para o segun-
do semestre!Presidente Caio Miziara

Município de Barretos acumula bons resultados na geração de emprego e renda nos primeiros meses de 2024. Crédito André Monteiro. 
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Entidades do comércio entregam prêmio da Campanha Dia das Mães 
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A ACIB e Sincomercio 
entregaram os prêmios 
da Campanha do Dia das 
Mães aos consumidores 
sorteados. As entidades 
do comércio conside-
ram a campanha um 
sucesso e que resultou 
no aquecimento da 
economia barretense. 

Con�ra os nomes dos 
ganhadores: 
Marlene de Souza Mene-
zes (rodízio para casal 
Churrascaria Chimar-
rão); Jackeline dos 
Santos (rodízio casal 
Churrascaria Chimar-
rão); Tania Maria 
Serapião (almoço valor 

de R$ 300 Costela de 
Ouro); Kátia dos Santos 
(1 Day Use + almoço 
para 4 pessoas no Barre-
tos Country Hotel); Kelly 
Cristina Balieiro Mota (1 
rodízio de pizza para 4 
pessoas na Império 
Pizzaria); Everton Rodri-
go de Souza (1 Air Fryer 

oferecida pela ACIB); 
Marcia Maria Cordeiro 
Vicentini (1 Air Fryer 
oferecida pela ACIB); 
Cecília Pantaleão Novelli 
(1 celular Sansung A15 
oferecido pela ACIB);  
Mônica Magrini de Lima 
Silva (1 TV 50’ Smart TV 
Philips oferecida pela 

ACIB).
PACOTES PARA FESTA 
DO PEÃO: Geani Morei-
ra; Rozangela Barbosa 
de Lima Ribeiro; Alice 
Trentini Muto; Leandro 
Batista Greco; Dyego 
Camillo dos Santos; 
Eduarda Aparecida dos 
Santos; Thales Well 

Souza Lima; Rosemeire 
Rodrigues; Catarina 
Rosa Basso de Souza; 
Vera Os Independentes; 
Isabella Vitoria Marreto 
Boiça; Carolina Basso 
Barbosa; Maria Eduarda 
de Freitas e Mariana 
Witzel Ferreira.

Caio Miziara e Caversan com Cecília Pantaleão Novelli que ganhou um celular Caio Miziara e  Caversan com Marlene de Souza Menezes que ganhou um 
rodízio na Churrascaria Chimarrão

Caio Miziara e Caversan com Rosemeire Rodrigues que ganhou um pacote para Festa do Peão Caio Miziara e Leandro Batista Grecco ganhador de um pacote para Festa do Peão

Caio Miziara e Márcia Maria Cordeiro Vicentini ganhadora de uma Air Fryer

Caio Miziara, Caversan e  Márcia representando Thales Well Souza Lima que 
ganhou um pacote para Festa do Peão 



Empresários apostam no marketing digital para atrair clientes

Gerente do North Shopping avalia cenário econômico e mantém otimismo

SEBRAE orienta sobre os benefícios de adotar a estratégia digital

Os empresários de Barretos 
estão investindo no marketing 
digital para atrair clientes. De 
fato, a recente pandemia de 
Covid-19 acelerou a evolução 
do e-commerce e alterou o 
comportamento do consumi-
dor, fatores que exigem novas 
estratégias para abranger o 
mercado virtual. Nesse sentido, 
o empresário José Luiz da Silva, 
proprietário da Kátia Gouveia 
Calçados, comentou que, com 
as vendas on-line, houve uma 
evasão de clientes na loja física. 
“O consumidor aprendeu a 
comprar pela internet e, por 

isso, estamos nos adequando 
para atender essa demanda, 
com projetos que visam atingir 
esse público também”, disse. 
Apesar das mudanças, o 
empresário está otimista com 
as vendas futuras, inclusive no 
presencial. “Dependemos de 
fatores, como taxas de juros e 
melhores condições de crédito 
para as pessoas e empresas, 
mas o segundo semestre 
tende a ser melhor”, disse. 
INVESTIMENTO: Alex Khatib, 
que comanda a Cia do Esporte, 
disse que é grande o desa�o 
de competir com a internet. 

Por isso, tem procurado 
soluções para manter o 
público tanto na loja física 
quanto na virtual. “Estamos 
nos adequando para lançar 
um site de vendas, além de 
ampliar a divulgação dos 
produtos nas redes sociais 
Facebook e Instagram”, opinou. 
Alex Khatib também está 
otimista com a economia e 
ressalta o apoio da ACIB e do 
Sincomercio nas campanhas 
temáticas que atraem os 
consumidores às lojas. 
“Estamos com bastante otimis-
mo; não podemos desanimar”, 

disse. Segundo ele, em 20 anos 
de empreendedorismo, 
janeiro de 2024 foi melhor que 
fevereiro e março. No que 
tange às estratégias adotadas 
por Alex, ele aposta no 
treinamento da equipe para 
ter um diferencial no atendi-
mento. “Há alguns fatores 
importantes: um time prepara-
do, preços convidativos, 
qualidade no atendimento e 
condições de pagamento”, 
a�rmou.
MERCADO DIGITAL: O empre-
sário e corretor de seguros da 
VendSeg, André Camilo, 

destacou que na sua área o 
mercado está em alta no 
segmento seguros, certi�ca-
ção digital e plataformas 
digitais. “O setor de seguros 
vem crescendo todos os anos 
muito pelo fato de as pessoas 
desejarem a proteção de seus 
bens mesmo em momento de 
pandemia”, disse. Conforme 
André, na certi�cação digital, a 
ascensão é motivada pela 
facilidade da assinatura digital 
de documentos e acesso às 
várias plataformas.  A VendSeg  
oferece  outras soluções para 
empresas como, por exemplo, 

a integração de WhatsApp, 
emissor de nota �scal e 
plataforma de assinatura 
digital.  “Sempre fui otimista 
em qualquer cenário, mas hoje 
o desa�o do empresário é 
vender e divulgar seu produto 
na internet”, comentou. Para 
André, os empresários de 
todos os segmentos precisam 
encontrar caminhos para 
serem competitivos na 
internet. “A pandemia de 
Covid-19 nos trouxe essa lição, 
por isso é necessário ter iniciati-
vas rápidas e agregar valor aos 
produtos”, �nalizou.

O portal do SEBRAE/SP traz 
as principais orientações e 
benefícios para o empre-
endedor que pretende 
adotar o marketing digital. 

Com a ferramenta, o 
empresário consegue 
�rmar a  presença on-line 
para ser encontrado no 
universo digital. Outra dica 

é a conquista da �deliza-
ção dos clientes que 
passam a consumir os 
produtos no ambiente 
virtual, além do melhor 

custo-benefício tanto para 
empresa quanto para o 
cliente. Como todo plane-
jamento, é preciso enten-
der quem é o público para 

o produto, de�nir o per�l 
do cliente e �car atendo à 
linguagem para venda e 
atrair o consumidor. Os 
canais de informação: 

redes sociais, sites, blogs, 
e-mail,  newsletter 
também devem ser 
compatíveis com o público 
alvo. 

O gerente do North 
Shopping, Ricardo 
Martins Marques, avalia 
que o cenário econômi-
co está em recuperação, 
mas mantém o otimismo 
para 2024. “Os shoppin-
gs centers viveram uma 
gangorra �nanceira 
desde 2020 por motivos 
que fugiram ao nosso 
controle”, disse. Segun-
do ele, 2022 foi o ano da 
readequação e 2023 
trouxe escalada da recu-
peração econômica que 
se manteve no 1º semes-

tre de 2024. “Sou otimis-
ta e creio que fechare-
mos o ano com excelen-
tes números; vale desta-
car, ainda, que no dia 3 
de maio teremos a inau-
guração da C&A”, 
comentou. O gerente 
reforça que é primordial 
entender o mercado, 
garantir conforto e 
propiciar experiências 
positivas aos consumi-
dores no shopping. “As 
perspectivas para o 2º 
semestre são boas; 
nosso Natal já está 

comprado e a�rmo que 
o período será lindo”, 
comentou. 
TECNOLOGIA: Ricardo 
alerta que os empresá-
rios devem enxergar a 
tecnologia como aliada. 
“Nós atuamos como 
veículos de informações 
para mostrarmos que a 
inovação é uma realida-
de constante e mutável”, 
ponderou. O gerente 
avalia que a variedade 
de tecnologia à disposi-
ção do consumidor 
tornou ainda mais desa-

�adora a jornada do 
empreendedor. “Aposto 
na experiência do clien-
te, e as pessoas exigem 
atenção, bem como 
querem atendimento 
individualizado e custo-
mizado, uma forma de se 
sentirem especiais; 
desse modo, atender a 
essa expectativa e, 
ainda, surpreender o 
consumidor para �deli-
zar a relação é, certa-
mente, um dos maiores 
desa�os da atualidade”, 
�nalizou.

Os empresários Alex Khatib, José Luiz da Silva e André Mendes Camillo comentaram sobre o tema que tem pautado o novo comportamento de venda das empresas de Barretos e região 

Ricardo Martins Marques opinou sobre a economia e importância da tecnologia 
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Em Barretos:

13º salário. São constantes as reclamações em função dos problemas que 
esse valor ocasionam no caixa das empresas ou dos empregadores domésti-
cos. Assim, a melhor saída é planejar com antecedência o pagamento.
Lembrando que a primeira parcela do 13º salário dos trabalhadores deve 
ocorrer até 30 de novembro, podendo ser antecipada caso a empresa tenha 
dinheiro em caixa. Já a segunda parcela deve ser paga até o dia 20 de dezem-
bro deste ano. É importante lembrar que quem possui empregados domésti-
cos também são obrigados a pagar esse valor.

Veja as principais dúvidas sobre o tema:

O que é o 13º salário
O 13º salário é uma obrigação para todos empregadores que possuem em-
pregados CLT, e o seu não pagamento ou atraso é considerado uma infração, 

Para se ter ideia, o valor é de 160 UFIRs (R$ 170,25) por empregado, e esse 
é dobrado em caso de reincidência. Lembrando que é uma multa administra-
tiva em favor do Ministério do Trabalho e que, além dessa, terá que efetuar o 
pagamento e dependendo da convenção coletiva da categoria, pode ocorrer 
a correção do valor pago em atraso ao empregado.

Como é feito o cálculo?
O 13º é devido por mês trabalhado, ou fração do mês igual ou superior a 15 
dias. Desta maneira, se o empregado trabalhou, por exemplo, de 1º de janei-
ro à 14 de março, terá direito a 2/12 (dois doze avos) de 13º proporcional, 
pelo fato da fração do mês de março não ter sido igual ou superior a 15 dias. 
Desta forma, o cálculo é feito mês a mês, observando sempre a fração igual 
ou superior a 15 dias.

Empregadores já devem planejar o pagamento do 13º salário
As médias dos demais rendimentos como hora extra e comissões adicionais 
são também somadas ao valor do salário usado como base para o cálculo do 
décimo terceiro. Trabalhadores que só recebem comissão devem calcular o 
valor baseando-se na média aritmética das comissões recebidas durante o 
ano ou conforme Convenção Coletiva da categoria, seguindo sempre o que 

Existem descontos?
Como em um salário normal, também ocorrem uma série de descontos no 
décimo terceiro do trabalhador, porém somente na 2ª parcela, que são Impos-
to de Renda (IR), a contribuição para o Instituto Nacional do Seguro Social 
(INSS), Pensões Alimentícias, quando mensurado nos ofícios, e as famosas 
contribuições associativas previstas em algumas convenções coletivas.
No que tange a impostos, no intuito de fracionar o pagamento aos empresá-
rios, diferente dos descontos, o FGTS é pago nas duas parcelas, juntamente 
com a remuneração salarial do mês do pagamento, seus percentuais variam: 
8% para empregados celetistas e domésticos quando aplicável e 2% no caso 
de menor aprendiz.
 
E em caso de demissões?
Ponto importante é que é que o valor deverá ser pago na rescisão de contrato 

por tempo determinado (inclusive os contratos sazonais, por safra) e aposen-
tadoria, e o valor deverá ser proporcional aos meses em serviço. Já quando 
ocorre a demissão com justa causa, o trabalhador perde esse benefício e caso 
já tenha sido paga a primeira parcela, como o mesmo perdeu o direito ao 
recebimento, o valor efetivamente adiantado deverá ser abatido do saldo de 
salário ou demais verbas rescisórias.

Mais de 32 mil eleitores barretenses 
ainda precisam fazer a biometria

    Os eleitores barre-
tenses têm até 19 de 
dezembro para realizar 
o cadastro biométrico. 
Segundo o Tribunal Su-
perior Eleitoral (TRE), 
até agora, 54.414 eleito-
res haviam passado pelo 
cartório eleitoral, o que 
representa 62,72% do 
colégio local, formado 

por 86.759 pessoas, fal-
tando ainda 32.345, ou 
37,28%.

cadastramento até este 
prazo terá seu título 
cancelado, não poden-
do votar nas eleições de 
2020, além de ter outras 
penalidades.

Alessandra Tamaro-

zzi, chefe do cartório lo-
cal, orienta os eleitores 
a agendar seu atendi-
mento no site www.tre-
-sp.jus.br e comparecer 
ao cartório eleitoral na 
data e hora marcadas, 
munido de documento 
com foto, comprovante 
de residência e o título 
eleitoral, se tiver. 

Vitrines decoradas em farmácia encantam público na Rua 24

1º Meeting Empresarial debate desafios e oportunidades em Barretos

Quem passa pela Rua 24 com 
certeza se deparou com o bom 
gosto das vitrines temáticas da 
Farmácia Anthyllis Homeopa-
tia e Manipulação. Nesse 
sentido, a farmacêutica e 
proprietária Luciane Pereira 
disse que as vitrines fazem 
sucesso há 20 anos e dão um 
toque especial ao estabeleci-
mento. Essa verdadeiras obras 
de arte são assinadas pelas 
decoradoras Marcia Maria 

Pereira Garcia e Magda Silva 
Garcia. “As pessoas �cam 
encantadas, esperando qual 
será o próximo tema; tanto a 
Marcia quanto a Magda 
sabem que eu gosto de 
decorações mais coloridas”, 
disse Luciane. De fato, esses 
trabalhos temáticos proporcio-
nam um ambiente mais 
aconchegante na farmácia. 
“Não queremos um espaço 
em que só se pense em 

doença, mas que também 
traga boas vibrações e dê um 
acalento para os nossos 
clientes”, destacou Luciane.  
Devido ao sucesso, as mostras 
renderam boas histórias, como 
a criança que caiu de um 
balanço exposto na vitrine da 
Primavera, e outra que pediu o 
ovo de Páscoa do coelhinho, 
mas que não era de chocolate. 
“O gostoso é a interação com o 
público, porque as pessoas 

elogiam muito; eu não 
imaginava a dimensão disso 
tudo, até que, um dia, um 
ônibus de excursão parou para 
os passageiros tirarem fotos”, 
a�rmou. 
TEMAS: As vitrines são decora-
das a partir de dezembro, 
quando é vivenciada a época 
do Natal. Posteriormente, a 
exposição ganha acessórios de 
Páscoa, Dias das Mães, Festa 
Junina/Julina, Festa do Peão e 

Primavera. No intervalo entre 
essas datas, as decoradoras 
também utilizam enfeites 
diferenciados para não deixar o 
espaço vazio, o qual �ca 
enfeitado durante o ano todo. 
“Quando não tem nada expos-
to, no intervalo entre as trocas 
dos enfeites, isso gera um 
impacto no público, mas 
também cria a expectativa aos 
clientes”, destacou a farmacêu-
tica. Mas é fato: as vitrines 

sempre serão decoradas, 
independentemente das 
circunstâncias. Segundo 
Luciane, várias pessoas tiram 
fotos do ambiente, e a vitrine 
na Rua 24 já virou um ponto 
turístico. En�m, a Farmácia 
Anthyllis atua com fórmulas 
alopáticas, homeopatia, 
cosméticos, �toterapia, aroma-
terapia, �orais, produtos 
naturais e fórmulas veteriná-
rias. 

O 1º Meeting Empresarial 
de Barretos debateu os 
desa�os e as oportunida-
des para o empreendedo-
rismo. Com mediação do 
apresentador Otaviano 

Costa, oito empresários 
compartilharam com o 
público suas histórias, suas 
superações, seus desa�os e 
seus planos. Nesse contex-
to, o 1° Meeting Empresa-

rial foi realizado pela prefei-
tura, em parceria com o 
Sebrae. Na ocasião, o secre-
tário de Indústria, Comércio 
e Emprego, Thyago Abraão, 
disse que o objetivo do 

evento é incentivar poten-
ciais empreendedores, 
mostrando histórias de 
quem é referência em seus 
segmentos. Participaram 
do 1º Meeting Empresarial: 

Roberta Khatib (Dona 
Baunilha), Sérgio Carneiro 
Filho (SR Embalagens), 
Marcelo Monteiro de Barros 
(Grupo Monteiro de 
Barros), Cristiano Queiroz 

(Gnatus), Roberto Pacheco 
(Grupo Pacheco de Olivei-
ra), Nestor Girardi (Ital´in 
House), Pedro Garcia 
(Plastripel) e Carlos Miziara 
(Grupo Joia).

Oito empresários de sucesso em Barretos participaram do debate e contaram sobre experiências, superação e desa�os. Otaviano Costa fez a mediação do evento que teve apoio da prefeitura e Sebrae. Crédito Tininho Junior

Decoração de Natal é uma das mais esperadas pelo público Mês de Agosto recebe vitrine especial da Festa do Peão Mês das Mães compõe vitrine temática e cheia de emoção Equipe da Farmácia Anthyllis coordenada pela empresária 
Luciane Pereira
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*Consulte condições.

Alugue 
essa ideia.
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Grupo Joia é referência no comércio e celebra 50 anos de atividades

Mesas para Jantar Empresário e Empresária do Ano estão à venda

Turismo fatura R$ 17,3 bilhões, valor 
impulsionado pelo aumento de preços 

O Grupo Joia completou, 
em abril de 2024, 50 anos 
de atividades em Barre-
tos. A empresa referência 
na cidade e região é 
comandada pelo empre-
sário Carlos Miziara, um 
dos mais respeitados do 
setor. Ao longo dos anos, 
a empresa âncora Joia 
conquistou espaços e 
implementou departa-
mentos completos. De 
fato, o consumidor 
encontra tudo em modas 
feminina, masculina e 
infantil, além de produtos 
do setor cama, mesa e 
banho. Ademais, diversos 
itens cotidianos podem 
ser encontrados nas lojas: 
celulares, materiais 
escolares, calçados, perfu-
mes importados, bolsas e 
acessórios. Atualmente, o 
grupo é formado pelas 
lojas Ranner, Bibbo, Maçã-

zinha Kids, Chavitta, 
Amore, Anacapri, Arezzo 
e CM Cases. Vale ressaltar 
que foi completado meio 
século de comprometi-
mento, dedicação, solidez 
e sucesso de uma empre-
sa familiar e genuinamen-
te barretense. Por isso, 
para celebrar os 50 anos, o 
empresário Carlos Miziara 
relembrou sua trajetória 
desde quando assumiu 
os negócios, ainda jovem. 
“Voltei de São Paulo, onde 
eu já estava estabilizado, 
para assumir a loja a 
pedido dos meus irmãos 
mais velhos”, disse. Em 
abril de 1974, após muitas 
di�culdades, Carlos Mizia-
ra conseguiu reabrir uma 
loja. “No começo, achei 
que era quase impossível, 
mas fui tomando gosto 
pela causa, participei das 
compras, e a loja, rapida-

mente, reconquistou o 
tradicional público”, 
comentou. 
SOLIDEZ E COMPROME-
TIMENTO: Carlos Miziara 
destacou que o segredo 
para manter a empresa 
próspera, sadia e com 
potencial de investimen-
to é a dedicação. Ele 
reforçou a necessidade de 
formar e treinar equipes 
talentosas, dispostas a 
encarar os desa�os 
diários. “O empresário 
precisa saber comprar, 
vender, delegar funções e 
administrar o dinheiro; 
outra dica é cuidar do 
negócio com zelo, 
mesmo abdicando de 
momentos com a família, 
�nais de semana ou parte 
das férias”, disse. Na sequ-
ência, ele reforçou que 
essas qualidades, se não 
forem do próprio dono 

do negócio, precisam ser 
lapidadas em pessoas de 
con�ança. “O empreen-
dedor o qual não tiver 
essas qualidades precisa 
encontrar alguém na 
equipe que possa exercer 
tais funções”, a�rmou. 
En�m, o barretense Carlos 
Miziara é exemplo de 
sucesso, superação e 
coragem para enfrentar 
os desa�os e tem sido 
inspiração para novos 
empreendedores.
COMEMORAÇÃO: O 
Grupo Joia reúne mais de 
75 mil crediaristas e 
centenas de colaborado-
res. Para celebrar os 50 
anos, a empresa sorteará 
60 smarthphones até o 
�nal do ano, mantendo o 
compromisso de outrora: 
inovar sempre, acompa-
nhando as tendências e 
demandas do mercado.

A ACIB (Associação 
Comercial e Indus-
trial de Barretos) 
comunica que estão à 
venda as mesas para 
o Jantar Empresário e 
Empresária 2024. A 
noite de gala do 
comércio barretense 

acontece no dia 6 de 
julho, a partir das 20 
horas, no Berrantão 
(Parque do Peão). 
Informações e vendas 
com Paula Maia e 
Duda (17) 3321-3200 
e Whatsapp (17) 
98164-4925.

EVENTO: Para o presi-
dente do Sincomer-
cio, Roberto Arutim, a 
escolha do empresá-
rio e empresária do 
ano e dos destaques 
novamente irá coroar 
a atuação das entida-
des do comércio. “É 

uma grande festa do 
comércio e da indús-
tria, temos uma 
pesquisa verdadeira 
e de credibilidade”, 
disse. O presidente 
da ACIB, Caio Miziara, 
reforçou a seriedade, 
credibilidade e trans-

parência da pesquisa. 
“É um belo incentivo 
ao empresário que 
luta com esforço e 
também para que 
saibam como são 
avaliados e lembra-
dos pelos consumi-
dores”, a�rmou. Neste 

ano, os homenagea-
dos serão a proprie-
tária da OdontoCom-
pany, Jackelyne 
Rossini, e o sócio-
-proprietário da 
EcoPower Energia 
Solar, Anderson 
Oliveira.

O faturamento do Turis-
mo cresceu no início de 
2024 e atingiu R$ 17,3 
bilhões, resultado 2,4% 
maior do que o registra-
do no mesmo período 
do ano passado. Os 
números são do levanta-
mento mensal do Conse-
lho de Turismo da Feco-
mercioSP, com base nos 
dados do IBGE. Segundo 
a Federação, um dos 

fatores que mais contri-
buiu para esse cresci-
mento foi a in�ação, que 
atingiu 9,4%, mais que o 
dobro do aumento geral 
de preços no Brasil, o que 
resultou no encareci-
mento, principalmente, 
do transporte aéreo e 
dos serviços de hospeda-
gem. Dos oito segmen-
tos analisados na pesqui-
sa, seis apontaram saldo 

positivo, com destaque 
para o grupo de locação 
de meios de transporte 
— que reúne, em espe-
cial, as agências de veícu-
los sem motorista —, ao 
crescer 16,5% em relação 
ao mesmo período em 
2023, somando um 
faturamento de R$ 2,2 
bilhões. (FONTE FECO-
MERCIOSP).
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Empresário Carlos Miziara e equipes celebram os 50 anos do Grupo Joia 

Jackelyne Rossini é a Empresária do Ano 2024 Anderson de Oliveira é o Empresário do Ano 2024



Conheça as vantagens e os serviços diferenciados para associados da ACIB 

Governo propõe salário mínimo de R$ 1.502 em 2025 

Os empresários e 
e m p r e e n d e d o r e s 
associados à ACIB 
têm vantagens espe-
ciais, além de orien-
tações sobre seus 
produtos e, conse-
quentemente, valori-
zação dos negócios. 
CONSULTAS SCPC: A 
instituição oferece 
consultas ao SPC 
(pessoa física e jurídi-
ca) que visam infor-

mação e análise para 
concessão de crédito. 
CERTIFICADO DIGI-
TAL: ACIB e VendSeg 
oferecem melhor 
custo-benefício e 
padrão de excelência 
no atendimento. O 
certi�cado é a identi-
dade digital das 
pessoas física e jurídi-
ca no meio eletrônico 
e garantem autentici-
dade, con�denciali-

dade e integridade.
INSTITUTO TALEN-
TOS: Programa de 
estágio diferenciado 
que evidencia os 
principais benefícios 
que os “talentos” 
trarão para empresas 
as quais disponibili-
zam oportunidades. 
Além disso, a ACIB 
agiliza o processo de 
contratação dos esta-
giários com atendi-

mento pessoal e 
personalizado.
JUCESP: A Junta 
Comercial do Estado 
de São Paulo oferece 
atendimento na 
regularização de 
empresas e outros 
serviços.
SPC/SERASA: Empre-
sas e associados(as) 
podem solicitar con-
sultas ao SPC e 
SERASA com descon-

tos especiais.
CONVÊNIOS: No setor 
Odontológico, são 
descontos e planos 
especiais nos convê-
nios e empresas COU 
(Clínica de Odontolo-
gia), DVI Radiologia e 
OdontoCompany. Na 
Educação, são 
descontos especiais 
na Faculdade Barre-
tos, no Liceu Tec e na 
Uninter. Para o lazer, 

os associados têm 
30% de desconto no 
Day Use do Barretos 
Country Park & 
Resort. Além disso, a 
ACIB tem �rmado 
diversas parcerias 
com SEBRAE, SENAC e 
SESI e dispõe de 
vários cursos e 
programas gratuitos 
aos(às) associa-
dos(as) e colaborado-
res(as).

O salário mínimo em 
2025 será de R$ 1.502, 
com aumento nomi-
nal de 6,39%. Esse 
reajuste consta do 
projeto da Lei de Dire-
trizes Orçamentárias 
de 2025, enviado ao 
Congresso Nacional. 
Tal aumento segue a 

projeção de 3,25% 
para o Índice Nacional 
de Preços ao Consu-
midor (INPC) em rela-
ção aos 12 meses 
terminados em 
novembro, além do 
crescimento de 2,9% 
do Produto Interno 
Bruto (PIB) em 2023. A 

estimativa também 
consta do PLDO. O 
valor do salário 
mínimo tinha sido 
con�rmado mais cedo 
pelo ministro da 
Fazenda, Fernando 
Haddad, em entrevis-
ta à emissora de tele-
visão GloboNews. No 

entanto, o Ministério 
do Planejamento 
con�rmou a estimati-
va somente após a 
divulgação do PLDO. 
O projeto também 
apresentou previsões 
de R$ 1.582 para o 
salário mínimo em 
2026, de R$ 1.676 

para 2027 e de R$ 
1.722 para 2028. Vale 
destacar que essas 
projeções são prelimi-
nares e serão revistas 
no PLDO dos próxi-
mos anos. No ano 
passado, o salário 
mínimo voltou a ser 
corrigido pelo INPC 

do ano anterior mais 
o crescimento do PIB, 
soma das riquezas 
produzidas pelo país 
de dois anos antes. 
Essa fórmula vigorou 
de 2006 a 2019. 
(FONTE AGÊNCIA 
BRASIL).
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